
 

 

 

 

Online-Fachseminarreihe: Markteintritt in China 
 
➢ Der Schutz geistigen Eigentums beim Markteintritt in China –  

Gängige Irrtümer und wie man sie vermeidet 
➢ Sell into China – what really matters  
 

23. und 24. Juni 2020 um 10:00 Uhr 
 

Der Ausbruch des Corona-Virus stellt das deutsche 

China-Geschäft weiterhin vor besondere Herausforde-

rungen. Auch wenn Maßnahmen wie Quarantänerege-

lungen und Reisebeschränkungen derzeit den Arbeits-

alltag vieler Unternehmen prägen, lohnt es sich, auf die 

Zeit „nach Corona“ zu schauen und bereits jetzt Mög-

lichkeiten auszuloten, wie ein Markteintritt in China, 

Deutschlands größtem Handelspartner, umsetzbar ist.  

Ob bereits eine konkrete Investitionsabsicht im Raum steht 

oder ob zunächst über Export oder Import der chinesische 

Markt erschlossen werden soll: Beim Markteintritt in China 

stehen vor allem Fragen zum Vertrieb und zum Schutz des 

geistigen Eigentums im Vordergrund. In unserer Online-

Fachseminarreihe wird China als Standort für Handels-

aktivitäten vorgestellt. In zwei Fachvorträgen betrachten wir 

eingehend die Chancen und Herausforderungen des 

Vertriebs ins Reich der Mitte sowie Möglichkeiten zum 

Schutz von Patenten. 

Die Online-Fachseminarreihe der DCW zum Thema  

„Markteintritt in China“ 

steht daher im Fokus der folgenden Themen: 

➢ Der Schutz geistigen Eigentums beim 

Markteintritt in China – Gängige Irrtümer  

und wie man sie vermeidet 

➢ Sell into China – what really matters  

 

Wir laden Sie herzlich ein, sich auf einem oder beiden 
Terminen der DCW-Fachseminarreihe über diese Themen 
zu informieren und sich mit unseren Experten auszutau-
schen! 

Weitere Informationen zu Referenten und Programm sowie 
ein Anmeldeformular finden Sie auf den nächsten Seiten. 

Weitere Veranstaltungen der Reihe sind in Vorbereitung.
  

Ihr Ansprechpartner: 

Torben Finkemeier  

anmeldung@dcw-ev.de | +49 221 120 370 

 



 
Programm 

23. Juni 2020 10:00 Uhr Begrüßung und Moderation 
  Silke Besser 

Geschäftsführerin,  
Deutsch-Chinesische Wirtschaftsvereinigung e.V. 

 10:05 Uhr Der Schutz geistigen Eigentums beim Markteintritt in China – 
Gängige Irrtümer und wie man sie vermeidet 

  Mathias Karlhuber 
Patentanwalt,  
COHAUSZ & FLORACK Patent- und Rechtsanwälte 

 10:50 Uhr Q&A 

 

Referentenprofile 

 

Silke Besser, M.A. in Geschichte, Germanistik und Politikwissenschaften, sowie Erstes 
Staatsexamen für das Lehramt an Gymnasien, ist seit 2008 bei der DCW. Sie war zuvor 
Referentin und Lektorin im Unternehmensverbund des Instituts der deutschen Wirtschaft 
Köln (IW), dem ökonomischen Think-Tank der deutschen Wirtschaft. In verschiedenen 
Funktionen baute sie hier ihre Kontakte zu Unternehmen und Verbänden aus. In den Dienst 
der Wirtschaft trat sie 1995 im Marketing für die Wirtschaftszeitung AKTIV, die arbeit-
geberfinanzierte deutsche Wirtschaftszeitung für Arbeitnehmer. Bereits nach Abschluss 
ihres Studiums bereiste sie China. Davor hatte sie parallel zu ihrem Studium Berufserfahrung 
als Angestellte in Beratungsgesellschaften, Öffentlichkeitsarbeit und Lektorat sowie bei 
wirtschaftshistorischen Forschungsprojekten des Rheinischen Industriemuseums erworben. 
Frau Besser ist verheiratet und hat drei Kinder. 

 

Mathias Karlhuber schloss sein Studium des Maschinenbaus, Fachrichtung Konstruktions-
technik, an der TU München, der TU Hamburg-Harburg und dem Rush Presbyterian Saint 
Luke’s Medical Center in Chicago, IL, 1995 mit dem Diplom ab. Seine Ausbildung im 
gewerblichen Rechtsschutz absolvierte er in einer Hamburger und einer Berliner Patent-
anwaltskanzlei, beim Deutschen Patent- und Markenamt, beim Bundespatentgericht sowie 
beim Landgericht München. Seit 1999 ist Mathias Karlhuber als deutscher Patentanwalt und 
als Vertreter vor dem Europäischen Patentamt sowie dem europäischen Harmonisierungs-
amt (Marken, Muster, Modelle) zugelassen. Nach zweijähriger Tätigkeit in einer Berliner 
Patentanwaltskanzlei ist Mathias Karlhuber seit 2001 bei COHAUSZ & FLORACK tätig. Im 
Jahr 2005 wurde er Partner. 

 

 

  



 
 

24. Juni 2020 10:00 Uhr Begrüßung und Moderation 
  Thomas Scheler 

Geschäftsführer, D C W GmbH 

 10:05 Uhr Sell into China – what really matters  
(in englischer Sprache) 

  Christian Feilmeier 
Geschäftsführer, rpc – The Retail Performance Company GmbH 

George He 
Vice President China, rpc – The Retail Performance Company GmbH 

 10:50 Uhr Q&A 
 

Referentenprofile 

 

Thomas Scheler studierte Wirtschaftswissenschaften, Politikwissenschaften und Geographie 
mit dem Schwerpunkt Ostasien/China an der Mercator School of Management und am 
Institut für Ostasienwissenschaften (IN-EAST) der Universität Duisburg-Essen sowie an der 
Universität Zhejiang in der VR China. Er schloss das Studium als Diplom-Regionalwissen-
schaftler (Ostasien) ab. Bevor er 2011 für die Deutsch-Chinesische Wirtschaftsvereinigung 
(DCW) e.V. in der Wirtschaftsredaktion sowie im Bereich Marketing, Messe- und Event-
management tätig wurde, arbeitete er u. a. für den norwegischen Anlagenbauer aus der Öl- 
und Gas-Branche Aker Kværner OGPE Projects Co. Ltd. in Shanghai. 2012 war Herr Scheler 
als Project Manager Corporate Relations der DCW tätig und wurde ein Jahr später 
Geschäftsführer der neugegründeten D C W GmbH. 

 

Christian Feilmeier ist Geschäftsführer von rpc – The Retail Performance Company. Er war in 
die Gründung der Gesellschaft involviert und ist seit Tag 1 an Bord. Der Markteintritt in USA 
(2013) und China (2015) ist ebenfalls unter seiner Regie erfolgt. Heute ist er verantwortlich für 
die Märkte Deutschland, Österreich, Schweiz, China und Nordamerika. Nach Abschluss seines 
BWL-Studiums und der Teilnahme am Nachwuchsprogramm der BMW Group war Herr 
Feilmeier in verschiedenen Funktionen im Finanzbereich der BMW Group tätig, unter anderem 
als Leiter der Investor Relations. Als CFO der BMW Group Canada wechselte er 2007 in die 
Vertriebslinie, bevor er sich ab 2011 als Leiter der Retail Performance Consulting der BMW 
Group ganz auf den Handel konzentrierte. 

 George He ist Vice President China bei rpc – The Retail Performance Company. Durch 
mehrjährige Managementerfahrung in über zehn Industrien und vier multinationalen Unter-
nehmen, unter anderem bei GfK, AFS Technologies und TNS (heute Kantar), konnte er seine 
Expertise insbesondere in den Bereichen Retail und Insights ausbauen. Immer mit dem Fokus das 
Geschäftswachstum des Kunden zu steigern, war George He während seiner Karriere bereits für 
über 100 Mandanten und über 300 Projekte zuständig. 
 

 

 

 



 

Anmeldeformular 
E-Mail: anmeldung@dcw-ev.de 
Deutsch-Chinesische Wirtschaftsvereinigung (DCW) e.V. 
Unter Sachsenhausen 10–26, 50667 Köln 

 

Ich/Wir nehme/n teil an der Online-Fachseminarreihe „Markteintritt in China“: 
 DCW-Mitglieder Nicht-Mitglieder 

 
Der Schutz geistigen Eigentums beim Markteintritt in 
China – Gängige Irrtümer und wie man sie vermeidet 
23. Juni 2020, 10:00 Uhr 

unentgeltlich 20 Euro ** 

 
Sell into China - what really matters 
24. Juni 2020, 10:00 Uhr  

unentgeltlich 20 Euro ** 
 

 

 Name * Vorname * Position / Abteilung  

1    

2    

* Pflichtangabe. | ** Alle Preise inkl. 7% MwSt. 
 
Hinweis: Ihre Anmeldung ist nach Bestätigung durch die Deutsch-Chinesische Wirtschaftsvereinigung e.V. (DCW) gültig. Die Bestätigung enthält eine oder 
mehrere Rechnungen mit einer Zahlungsaufforderung, die unverzüglich und in voller Höhe zur Zahlung fällig werden. (Im Falle der Anmeldung durch DCW-
Mitglieder entfällt die Zusendung einer Rechnung.) Wenn Ihre Zahlung nicht bis spätestens 24 Stunden vor der Veranstaltung auf dem Konto der DCW einge-
gangen ist, kann Ihre Anmeldung durch die DCW storniert werden. Eine kostenlose Abmeldung ist bis spätestens 24 Stunden vor der Veranstaltung nur in 
schriftlicher Form (Textform) möglich und ist erst nach einer Bestätigung durch die DCW-Geschäftsstelle gültig. Nimmt ein Teilnehmer bei späterer Abmeldung 
nicht an der Veranstaltung teil, wird der volle Kostenbeitrag erhoben. Die Vertretung eines angemeldeten Teilnehmers ist nach Rücksprache mit unserer 
Geschäftsstelle möglich. Die DCW haftet nicht für Unfälle/Schäden, die den Teilnehmern und/oder deren Angehörigen durch Teilnahme an der Veranstaltung 
entstehen. Die Haftung anderer Betriebe und Institutionen (z.B. des Betreibers der Webinar-Software) bleibt hiervon unberührt. Zur Anmeldung zu dieser 
Veranstaltung nehmen Sie die Datenschutzhinweise der DCW unter https://www.dcw-ev.de/datenschutz sowie des Betreibers der Webinar-Software, 
ClickMeeting, unter https://clickmeeting.com/de/legal zur Kenntnis und stimmen der Verarbeitung Ihrer personenbezogenen Daten gemäß diesen Hinweisen 
zu. Wir weisen Sie darauf hin, dass während der Veranstaltung Aufzeichnungen angefertigt werden. Soweit durch diese Aufzeichnungen Ihre Persönlichkeits- 
oder Urheberrechte betroffen sind, räumen Sie uns mit Ihrer Teilnahme an dieser Veranstaltung das Recht zu einer zeitlich und örtlich unbeschränkten Nutzung 
der Aufzeichnungen im Rahmen unserer Verbandskommunikation sowie der Marketingaktivitäten des Referenten in allen Medien ein. Mit der Anmeldung zu 
dieser Veranstaltung willigen Sie ein, dass Ihre im Rahmen dieser Anmeldung erhobenen personenbezogenen Daten von der DCW zur Durchführung und 
Abwicklung dieser Veranstaltung gespeichert und verwendet werden. Die weiter oben getroffene Angabe bzgl. des Datenschutzes bleibt hiervon unberührt. 
Diese Einwilligung ist für eine Teilnahme an der Veranstaltung erforderlich. Des Weiteren willigen Sie ein, dass die DCW Ihre personenbezogenen Daten zu 
Zwecken der Versendung von Informationen sowie von Veranstaltungshinweisen per E-Mail verwenden kann. Die vorstehenden Einwilligungserklärungen 
können Sie jederzeit mit Wirkung für die Zukunft widerrufen, soweit und solange die Speicherung und Verarbeitung Ihrer Daten nicht für die Abwicklung der 
Veranstaltung erforderlich ist (§ 6(1)1a,b DSGVO). Sie haben überdies ein Recht auf unentgeltliche Auskunft über Ihre gespeicherten Daten sowie ggf. ein 
Recht auf Berichtigung, Sperrung oder Löschung dieser Daten. Die DCW behält sich das Recht vor, die Veranstaltung jederzeit ohne Angabe von Gründen 
abzusagen. Schadenersatzansprüche sind ausgeschlossen. Es gilt ausschließlich deutsches Recht. Gerichtsstand ist Köln. 
 
 
 

Datum   Unterschrift / Stempel  

Ihr Ansprechpartner: Torben Finkemeier | anmeldung@dcw-ev.de | Tel.: +49 221 120 370 

 

Firma:  

Straße / Nr. *:  

PLZ / Ort *:  

Telefon, Fax:    

E-Mail *:    

Mitgliedschaft:  DCW               

Teilnehmerlisten / 
Kontaktinfos *: 

Ich bin/Wir sind damit einverstanden, dass Name 
und Firma auf den Teilnehmerlisten zu diesen 
Veranstaltungen erscheinen:  
ja               nein              

Ich bin/Wir sind damit einverstanden, dass 
meine/unsere Kontaktdaten an den/die 
Referenten weitergeleitet werden: 
ja               nein              

DCW-Infos *: 

Ich/Wir erkläre(n) mich/uns damit einverstanden, auf postalischem oder elektronischem Weg 
Informationen der DCW zu Veranstaltungen oder sonstigen Aktivitäten zu erhalten, und stimme(n) 
der Speicherung und Verarbeitung meiner/unserer Kontaktdaten zu diesem Zwecke zu: 
 ja              nein              ja, bereits im Verteiler 

Datenschutz *: 

Ich habe/Wir haben die Datenschutzhinweise der DCW unter https://www.dcw-ev.de/datenschutz 
sowie die des Betreibers der Webinar-Software, ClickMeeting, unter 
https://clickmeeting.com/de/legal zur Kenntnis genommen und stimme(n) der Verarbeitung 
meiner/unserer personenbezogenen Daten gemäß diesen Hinweisen zu: 
 ja              

Online- 

Anmeldung: 
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